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N I E R U C H O M O Ś C I    KWADRAT S.C.

PONAD 12-LAT DOŚWIADCZENIA

Czynne pn – pt od  10-17

59-220 Legnica ul. Złotoryjska 87 
budynek NOT

 tel./fax (076)7224455
 www.kwadrat.nieruchomosci.pl
 e-mail: kwadrat@kwadrat.nieru-

chomosci.pl

- Tarninów – mieszkanie willowe w budynku ogrodzonym pow. 
115 m2 3 pokoje z możliwością zrobienia czterech, co gazowe – 298 
000 zł

- os. Asnyka– 2 pokoje, 36 m2, mieszkanie zadbane, słoneczne, 
III/IVp – 119 000 zł 

- os. Piekary  - przytulne mieszkanie 2 pokoje, 33 m2, duża 
kuchnia – 99 000 zł 

- os. Piekary - 4 pokoje, 75 m2, ładny układ, duży balkon, I piętro, 
nowe okna  – 210 000 zł 

- Legnica – nowy dom wolno stojący, pow. 101 m2, w pełni wy-
kończony, ładnie zagospodarowana działka o pow. 5,5 ara – 499 000 zł

- ok. Legnicy – (14km) – domy energooszczędne  w zabudowie 
wolno stojącej,  dowolne powierzchnie od 100 – 160 m2, na działkach 
10 – 20arów – ceny od 1800-2300zł/m2 brutto

Do wynajęcia:

- kawalerka w okol. Al. Rzeczypospolitej z umeblowaną kuchnią 
– 690 zł/mc + opłaty licznikowe 

- Kunice – dom wolno stojący w pełni umeblowany, 4 pokoje, 
duży, ładnie zagospodarowany ogród, własne co gazowe – 2600 zł/
mc + opłaty licznikowe.

Oferty tygodnia:

Część z nas chociaż raz w życiu doko-
nywała transakcji sprzedaży mieszkania 
lub domu. Wielu jest takich, którzy do-
piero stawią czoła temu wyzwaniu. Wy-
żej wspomniane transakcje nie należą 
do codziennych, zatem decydując się na 
sprzedaż dobrze byłoby zwrócić uwagę na 
kilka poniższych wskazówek.

Pamiętaj Kliencie, że dom lub mieszka-
nie wystawione do sprzedaży przestaje być 
„twoim domem”, czy mieszkaniem a zaczy-
na być ofertą mającą się podobać innym.

Dobrze zaaranżowane wnętrze powin-
no być bezosobowe, takie aby potencjalni 
nabywcy mogli w nim zobaczyć nie właści-
ciela, ale samych siebie.

Postaraj się w miarę możliwości zlikwi-
dować wszelkie znamiona indywidualności 
takie jak: bibeloty, kolekcje, nadmiar za-
bawek dla dzieci. I tak będziesz je musiał 
spakować podczas przeprowadzki, warto 
zrobić to wcześniej i uczynić dom/miesz-
kanie „obojętnym”.

Tym prostym zabiegiem zwiększysz 
optycznie przestrzeń i nie zrazisz poten-
cjalnych nabywców.

Posłuchaj dobrych i  fachowych  rad 

pośrednika, co należy zmienić w twoim 
domu/mieszkaniu aby uczynić to miejsce 
bardziej atrakcyjnym dla klientów.

Zadbaj, aby podczas prezentacji w domu 
przebywało jak najmniej osób, jeśli to moż-
liwe wyjdź na spacer z dziećmi czy psem.

Dom lub mieszkanie „kupuje” się w ciągu 
pierwszych kilku sekund. Albo spodoba się 
natychmiast, albo w ogóle.

Kupujący „kupuje” zmysłami a w szcze-
gólności wzrokiem. Zatem nieruchomość 
wystawiona na sprzedaż powinna lśnić 
czystością. Jeśli mamy ogród przed do-
mem, powinny zniknąć z niego wszelkie 
niepotrzebne a nagromadzone przez lata 
rzeczy. Być może na nas nie robią one złego 
wrażenia ale mogą łatwo zrazić nabywców.

Warto więc zadbać o to przed pierw-
szą prezentacją. Kolejną rzeczą są kolory. 
Najlepsze są neutralne, spokojne barwy. 
Nie każdy dobrze się czuje w jaskrawych, 
bardzo wyrazistych wnętrzach a chodzi 
przecież o pierwsze wrażenie, które być 
może zaprocentuje szybką transakcją.

Zabiegi te nie pociągną za sobą wielkich 
nakładów, wymagają jedynie trochę starań.

Jeśli zrezygnujemy z odpowiedniego 
przygotowania nieruchomości na sprzedaż, 
może to również wpłynąć na obniżenie 
ceny. Dobra prezentacja jest decydującym 
czynnikiem zyskownej i szybkiej sprzedaży.

Warto więc włożyć nieco wysiłku 
w przygotowanie nieruchomości na sprze-
daż. Z pewnością fakt ten skróci czas poszu-
kiwania potencjalnych nabywców, uczyni 
go znacznie przyjemniejszym i zostawi po 
zbywcach dobre wrażenie.

Jak dobrze zaprezentować 
obiekt wystawiony na sprzedaż 

Anna Dąbrowska
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